
 

 

 

Key account manager retail 
 

ALS key account manager bij charles 
• Ben je verantwoordelijk voor de verkoop in het retail kanaal.  

• Ben je verantwoordelijk voor de export.  

• Stel je de conditionele afspraken met de klanten op punt, conform de bedrijfsrichtlijnen.  

• Sta je in contact met andere departementen zoals productieplanning, kwaliteitsdienst, finance, logistiek en 
marketing om alle afspraken waar te maken.  

• Vertaal je de bedrijfstargets in hapklare sales targets.  

• Sta je als één blok achter het productassortiment van Charles en ken je de markt van de retail en export.  

 

IN RUIL DAARVOOR KRIJG JE: 
• Een voltijdse tewerkstelling van onbepaalde duur.  

• Een zeer belangrijke rol binnen een familiebedrijf met zeer korte lijn naar directie.  

• Een competitief verloningspakket, inclusief bedrijfswagen, in verhouding tot je ervaring .  

• Een dynamische job vol afwisseling.  
 

JIJ BENT PERFECT VOOR CHARLES, WANT: 
• Je hebt minstens 5 jaar ervaring in het sales retail kanaal.  

• Je kan met de nodige assertiviteit en het nodige enthousiasme de bedrijfsstrategie overbrengen naar het 
team en de klanten.  

• Je hebt interesse in verse voeding (vleeswaren, salades, traiteur, …).  

• Je communiceert vlot in het Nederlands, Frans en Engels.  

 

EN WIE ZIJN WIJ? 
Charles is een Belgische producent en distributeur, toonaangevend in de voedingsindustrie. Sinds 1935 

produceren wij de (h)eerlijkste charcuterie, salades en bereide maaltijden. Stuk voor stuk van ambachtelijke 

topkwaliteit. Het resultaat van een passie voor smaak, doorgegeven van generatie op generatie. Gezondheid, 

dierenwelzijn en milieu staan hoog op onze agenda. Door duurzaam te ondernemen, zetten wij ons -dag in dag 

uit- in voor een betere toekomst voor U & voor de volgende generaties. Verder zijn wij een toonaangevend 

distributeur met een breed assortiment, waarbij de servicegraad en betrouwbaarheid primeren. 

  

Interesse? 

Mail uw CV naar personeel@charles.eu of bel naar 03/760.12.63 


